2016赞助总结--罗澜
在今年的赞助申请中，我首先搜集了相关公司的电话和邮箱，然后一一电话咨询，确定合作意向，然后把赞助策划书发至对方邮箱，或是在QQ、微信上和相关负责人沟通。一段时间后，部分公司、负责人仍未回复合作意见，进行进一步咨询。

这次赞助申请得到的经验有：

部分厂家在初期不愿意提供全额赞助，只是提供较低折扣，但进一步沟通可以争取到全额赞助。

在今年与某公司负责人邮件往来交流合作方案的过程中，我们在向对方提供了自己希望得到赞助支持的装备列表后，对方反馈了一个表格，列出了部分全额支持，部分折扣的合作建议。我们在全额支持部分就装备的型号等与负责人进行了一段时间的协商，最后却因为对方提供的折扣我方不能完全接受导致合作失败。此过程中得出的经验是，在对方提供了合作方案表格的情况下，对于装备型号，数量，折扣等意见应尽量在该表格上修改，且事先明确整体合作方案能否接受。

在跟某公司就折扣进行沟通时，起初对方提供了较低折扣，后来因得知我方在去年已接受过该折扣，提高了折扣点。故在沟通之前应对对方赞助情况进行充分的了解。

在申请赞助过程中有去年的赞助商反映没有及时收到登山报告，因此以后应注意及时将电子版和纸质版发送给对方。还有的赞助商要求浏览公众平台宣传情况，因此在这方面应做好保存和记录。

